
成為專家&提升您的技能:
醫藥產品上市

醫療診斷與醫材上市

什麼是醫學事務大師班培訓計劃?

立刻註冊參加

2022年11月24日-25日 台北

每個培訓計劃都經過精心設計，最大程度地分享最佳實務經驗和跨產業交流，
並且在會後1年內可以與參會者通過在線平台繼續交流及合作，無需額外付費

無論您是籌備第1次還是第5次產
品上市，無論公司大小，該培訓都
將非常有幫助，只有我們一起提升
現有的最佳執行能力，才能在新時
代中達成目標

每個大師班都會設定合理的師生比
例。我們將台北大師班的參加人數限
制在80左右，將來自於20-25家不
同的公司

沉浸式、情境式的2天培訓計
劃，側重於MAPS認為對成功至
關重要的醫學事務的關鍵能力



產品上市計劃組的醫學事務專家

希望獲得本地、地區及全球市場觀點及視
角的專業人士

希望與其他大藥廠、生技公司與醫材公司
領導人交流的公司高級主管

WHO

HOW

WHAT

WHY
紮實的2天培訓計劃

意見領袖的見解和同行間的探討

在實際工作環境中回顧案例研究

提供您和您的團隊互動的、有真實案例的學
習環境

通過參加卓越產品上市大師班培訓，參加者可以獲得:

了解在卓越產品上市中不斷擴大的醫療事務的領導角色，以及如何在整個過程中利用醫學事務專業知識來實現價
值最大化

制定公司產品成功上市的核心要素，並了解外部專家的專業需求與偏好

在與內外部利害關係人合作時，展現跨部門合作、達成目標和期望的一致性

明確的角色與責任分配針對策略與執行的目標，利用工具、系統和流程的優化來提高組織的啟動能力和項目準備能力

通過案例學習和現場討論，解決快速轉向數位化和遠端協作的現實世界中的上市挑戰

賦能個人及團隊以實現最佳職涯發展

分享醫學事務領導者最佳實例

檢驗多管道與全管道在卓越產品上市中的
作用

建立同儕之間的社交聯繫

由全球最大醫學事務卓越上市專家團建立
的定制學習架構

絕佳的機會來提升能夠推進組織前進發展
的技能

包括瀏覽在線學習資料和建立社交聯繫的
長期權益

培訓目標

立刻註冊參加

上市策略及執行

資訊散播及聯繫拜訪

醫學實證生成計劃

機構組織準備

討論醫學事務在成功上市中的關鍵作用

優化指標來證明價值

強調醫學事務上市執行中的數位化轉型

討論策略性敘事和全管道行銷的重要性，以增

強目標受眾的接觸和參與

討論卓越產品上市中不斷發展的實地醫學事務

了解以病人為重的需求及與病人共同創造和協

作的實用方法

討論不斷發展的組織模型以及其如何影響上市

計劃和執行

了解影響醫學事務組織未來的行業趨勢

定義醫學實證生成計劃中全球、區域和本地醫學事

務的功能

強調跨部門協作的策略優化

評估整個上市階段的證據生成需求
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第二天
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公認的卓越標準
MAPS是全球公認的教育、培訓和最佳實務經驗領導者—為來自250多家公司的8,500多名成員制
定了卓越醫學事務標準，其中包括23家官方行業合作夥伴公司（並且還在增加）。大師班結束時將
提供結業證書。此外，將在培訓計劃結束後立即為大師班成員創建一個在線平台，為期一年，以允
許班級中的同儕持續分享最佳實務經驗、問答和共同學習。

張可佩 李毅達
醫藥處長 醫學總監，台灣及

香港地區
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台北大師班聯合主席
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台北會議的報名費
(每位與會者)

醫學事務同仁報名價格
單人參會

醫學事務同仁報名團體價 A
2人-4人團體參會
(需要集中同時註冊)

醫學事務同仁報名團體價 B
5人以上團體參會
(需要集中同時註冊)

供應商報名
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會議場所

國家生技研究園

南港區研究院路一段130巷99號，11571，台北

電話：


